Roman Martin fertigt Mobel — nicht fiir die Masse, sondern in MaBa
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Von Mindelheim nach{ Beverly Hills

Lehrstellen-Offensive Nach dem Hauptschulabschluss wird Roman Martin Schreiner. 22 ]kahre
spater beginnt er wieder zu lernen und hat nun den Betriebswirt im Handwerk in der Tasche

VON DANIELA HUNGBAUR

Zum zehnten Mal findet in diesem
Jahr die Lehrstellen-Offensive statt,
die unsere Zeitung gemeinsam mit der
Industrie-  und  Handelskammer
(IHK) Schwaben, der Handwerks-
kammer (HWK) fiir Schwaben und
den Arbeitsagenturen in der Region
veranstaltet. Eme Aktion, die auch
zeigen will, welche beruflichen Auf-
stiegschancen eine Ausbildung bictet,
Ein Beispiel dafiir 15t Roman Martin.

Mindelheim Roman Martin hatte sei-
ne Erfiillung gefunden. ,,Diese Lie-
be zum Holz, diese Leidenschaft fiir
die Schwingungen, diese Lust am
Gestalten® — der 38-Jihrige sitzt in
der neu gebauten Manufaktur Wag-
ner am Stadtrand von Mindelheim
und schwirmt von seinem Beruf.
Martin ist Schreiner. Nicht die Mas-
senfertigung ist sein Metier, son-
dern die Maflarbeit. Nicht allein fiir
Kunden in Deutschland arbeitet er,
sondern auch fiir die Stars in Bever-
ly Hills. Ein Traumjob, keine Frage.

Dennoch hat ihn irgendetwas tief in

seinem Inneren nicht in Ruhe gelas-
sen. ,,Ich wollte noch mehr aus mir
raus holen®, sagt er. Deshalb be-
ginnt er wieder zu lernen.

Roman Martin war schon vor
iber 20 Jahren ein fleiffiger Schiiler.
»Ich hatte ein gutes Hauptschul-
zeugnis.“ Der Vater war Schreiner.
Der Sohn will den gleichen Beruf er-

lernen. Er bewi‘rbt sich bei Wagner.

-,Das Unternehmen war dafiir be-

kannt, dass man dort das Handwerk

von der Pike auf lernt“, sagt Martin-
g

und erginzt stolz: ,,Damals hat der
Chef zu mir gesagt, mit diesem
Zeugnis muss ich dich ja wohl neh-
men.“ Dabei seien acht Lehrlinge
bereits eingestellt gewesen.

Nach der Ausbildung wird Ro-
man Martin iibernommen und fer-

»Da erzahlte unser Chef,
dass diese Wohnung, die
wir eingerichtet haben, von
Hugh Grant gekauft wurde.“

Roman Martin

tigt fortan Mobel. ,,Vom Aushobeln
bis zum Einbauen® hat -er ein ab-
wechslungsreiches.  Aufgabenfeld.
Die Kunden der Manufaktur, die
auch iber eine eigene Schneiderei
verfiigt, kommen nicht nur aus
Deutschland, Osterreich und der
Schweiz. Ein amerikanischer Archi-
tekt vermittelt dem Betrieb immer
wieder Projekte in den USA.

An einen Auftrag erinnert sich

Roman Martin noch besonders gut: .

2009, Los Angeles: Martin hatte die
Projektleitung fiir eine Wohnung in
Beverly Hills ibernommen. Jedes
Mbbelstiick wurde in Mindetheim
produziert, per Schiff transportiert
und vor Ort auf- und eingebaut. Die
Einrichtung war klassisch-elegant.

Die Kiiche grofi, mit Edelstahlele-
menten und einer Arbeitsfliche aus
Granit. Eine Ankleide wurde pass-

genau designt. Vor allem die kom-

plett verglaste Fensterfront mit der
einmaligen
Sicht auf Los
Angeles beein-
druckte  ihn.
,»1as war ein-
fach irre.” Die
grofle Uberra-
schung folgt
erst, als er wie-
der zu Hause
ist: ,,Da kam unser Chef hereinspa-
ziert und erzéhlte beildufig, dass ge-
nau diese Wohnung, die wir einge-
richtet haben, von dem Schauspieler
Hugh Grant gekauft worden sei.*
Nein, ein Millionen-Projekt sei es
nicht gewesen. Fiir mehrere Millio-
nen hat Wagner in Ruménien einmal
eine Privatvilla mit {iber 50 Zimmer
fiir einen Unternehmer eingerichtet.
Aber das seien auch ganz besondere
Einzelauftrige. In der Regel ent-
wirft und baut die Mindelheimer
Firma Hiuser und Wohnungen ,,der
Mittelschicht“. Der Trend gehe

Lehrstellen-
Offensive

_aber dazu, dass ein Architekt mit der

kompletten Ausgestaltung befasst
ist, da die Kunden zunehmend alles
aus einer Hand wiinschten.

Genau diesen Blick auf das grofie

' Ganze wird Roman Martih kiinftig

auch haben miissen. Denn die Zeit,
in der er ausschliefllich Schrinke,

_Tische und Betten produziert und

einbaut, ist vorbei. Der Schreiner
hat seinen Betricbswirt im Hand-
werk in der Tasche. Vor ein paar
Tagen war die letzte Priifung. Nun
wird er als Bauleiter bei seinem Ar-
beitgeber aktiv. Wochenlanges Ler-
nen nahm Martin dafiir in Kauf.
»Gerade wenn man wie ich eine Fa-
milie hat, ist deren Unterstiitzung
schon sehr wichtig.“ Denn fiir sei-
nen eineinhalb Jahre alten Sohn und
seine Frau hatte er zuletzt wenig
Zeit. Das Lernen sei ihm anfangs
schon schwergefallen.

Drei Monate hat er sich von sei-
nem Arbeitgeber, der ihn bei seinen
Weiterqualifzierungs-Plinen unter-
stiitzte, freistellen lassen. Das be-
deutete aber auch drei Monate ohne
Lohn. Der Kurs habe rund 2700
Euro gekostet. Um ihn {iberhaupt
absolvieren zu koénnen, war ein
Meistertitel notig. ,Da musste ich
aber nur einen Teil des Kurses bele-
gen, da meine 22-jahrige Berufser-
fahrung angerechnet wurde.® Aber
auch dafiir investiert Martin. Fiir
den Meistertitel zahlt er etwa 850
Euro. Einen kleinen Teil der Kosten
bekommt er vom Staat erstattet.

Doch all die Kosten und all der
Lernaufwand hitten sich gelohnt:
»Ich bin so froh, dass ich die Schule
gemacht habe®, sagt Martin und ein
zufriedenes Licheln zeigt sich auf
seinem Gesicht. ,,Ich bereue keinen
Tag. Ich habe sehr viel gelernt. «



